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Kuka paijaisi teollisuusovea?

Tom Brandtin johtamalla Brandt Groupilla menee erinomaisen hyvin. Sahkomoottoriliiketoimintaa

harjoittava Kolmeks Motors laajeni toissa vuonna Kiinaan ja osoittautui heti menestykseksi. Hyvin menee
. varsinkaan isoisdnsi legendaarista mainetta Eldintarhan ajojen mo-

myds konsernin toisella kivijalalla eli teollisuusovien puolella, siis Mesvacilla ja Mock Doorsilla. Suurimmat
kasvun mahdollisuudet Brandt arveleekin 16ytyvén juuri taltd puolelta.

om Brandt nauraa makeasti kertoessaan saaneensa lu-
kuisia kertoja kuulla enemman tai vahemman ilkiku-

risen kysymyksen, kuinka monta moottoripyérda han |

on tdnddn myynyt.

Helposti ei padse suvun perintod karkuun. Eikd sen

vauhtimainetta.

yritysten yhtiorakennetta. Sitd, ettd jos joku sielld myy” moottoripyd-
rid, se on hanen veljensi Stefan, joka johtaa Oy Otto Brandt Ab:td ja ettd

¢ hin Brandt Groupin johtajana “myy” sahkdmoottoreita, pumppuja ja
- teollisuusovia.

Ei Tom Brandt tosin tykkad siitd, ettd hanen sanotaan myyvan jotain,

e edes sitaateissa ja leikilladn:

- Jos mind jotakin myyn, niin myyn vain itsedni konsernin yritys-

. ten toimitusjohtajille.
Téytyy vain yrittdd rauhallisesti selitta kysyjalle Brandtin veljeksien

Rinteissa ja vesilla
. Tom Brandtilla ei siis ole mitaén tekemistd motskareiden kanssa. Noin
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bisnesmieless siis.
Mutta ei kuitenkaan anneta hinen kokonaan unohtaa sukunsa ja

neen kertaan kruunattuna moottoripy6rakunkkuna. Jatkoihan hanen
isdnsdkin vield samaa perinnett.
Tom Brandt myontas, etté tavallaan hinkin tunnistaa itsessén vauh-

. din hurman. Kai se on geeneissa. Moottoripyorailysta tuli hanen hom-
© mansa kylld vasta myShaén. Aiti nimittdin kielsi niin haneltd kuin héinen

veljeltddnkin kaksipyordisen satulaan kiipedmisen. Mutta tultuaan kon-
seuraavalle sivulle >

Kyltti takaa, ettd kyseessa on laatu-
merkattu Mesvac-Hormann-tuote.

Laatutuotteen tunnistat tasta merkista.
Kyltti Ioytyy Mesvacin myymien nosto-
ovien lisaksi nyt myos kuormaussilloista.
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PAAKIRJOITUS

Yli 100 vuoden
kasvu-ura jatkuu

aadukas ja laajentunut
L tuotevalikoima, am-

mattitaitoinen ja mo-
tivoitunut henkilokunta se-
ki pitkéén jatkunut talouden
noususuhdanne ovat pitineet
Mesvacin jo vuosia tasaisella
kasvu-uralla. Viime vuonna
litkevaihto kasvoi ja tilaus-
kirjat olivat taynnd.

Kiireet jatkuvat tdnékin vuonna, eiké ole mitdén
syyté epdilld, ettd nousujohteinen meno myynnis-
sé tai jalkimarkkinoinnissa hyytyisi nykyisestaan.
Kasvun tukipilareita on korjausrakentamisen voi-
makas kasvu, jonka osuus on vajaa puolet koko ra-
kentamisesta.

Myynti ja asennus ovat saaneet tukipilarikseen
nopeasti kasvavan huoltotoiminnan. Mesvac pyrkii
ja on onnistunut myyméan asiakkaille kokonaistuo-
tepakettiratkaisuja, johon myynnin ja asennuksen
liséksi liitetddn koko laitteiston taloudellisen kayt-
toidn kattava huoltosopimus. Se takaa asiakkaalle
toiminnan héiri6ttomén jatkumisen ja on kaiken
lisaksi pitkéssé juoksussa taloudellisesti kannatta-
va sopimus.

Huoltotoimintaa tehostaa osaltaan myds sekin,
ettd juuri kdyttoon otettuun uuteen toiminnanoh-
jausjarjestelmaan liitetaan huoltoverkoston palvelut.
Se nopeuttaa asentajien tyotd ja sen avulla véltetdén
turhia virheité vahvistaen samalla Mesvacin brandid
TAYDEN PALVELUN OVITALONA.

Mesvacin taustavoimana ovat vahvat perinteet.
Historiallisesti juuret juontavat yli 100 vuotta taak-
sepdin, jolloin perustettiin Oy Otto Brandt Ab. Se toi
aluksi maahan mm. moottoripyorid, ja nykyisen kon-
sernijohtajan ja omistajan Tom Brandtin isoisd on
Eldintarhan ajojen moninkertainen voittaja.

Suuri harppaus yhtyman historiassa tapah-
tui 1980-luvun alussa, jolloin toiminta laajeni sah-
kopuolelle. Kehitys johti siihen, ettd lihestyttdes-
sd 2000-lukua konserni jaettiin kahteen osaan. Oy
Otto Brandt Ab jatkoi vanhoja perinteitd, ja Brandt
Group ryhtyi hoitamaan teollisuutta palvelevia lii-
ketoimintoja, joihin kuuluvat mm. Mesvacin laaja
tuotesortimentti.

Niin Mesvacissa kuin kaikissa muissakin menes-
tyvissd yrityksissa tulokset syntyvit suurelta osin
henkilokunnan kitten kautta. llman motivoitunutta
bisnesti tekevad joukkuetta,ammattitaidosta puhu-
mattakaan, ei synny tuloksia. Joukkueella tulee olla
hyvi ja positiivinen yhteishenki innostavassa ilma-
piirissd. T4han Mesvacissa on panostettu ja panos-
tetaan jatkossakin. Mesvacissa on kannustettu kaik-
kia tyontekijoitd hyvin yksinkertaisella mutta toimi-
valla reseptilld: ’Jos Mesvacilla menee hyvin, tyon-
tekijoillakin menee hyvin, ja jos Mesvacilla menee
huonosti, tyontekijoillakin menee huonosti”. Kaik-
ki ennusmerkit viittaavat siihen, ettd edessd on va-
loisa tulevaisuus.

o/ -

Kent Silvan
toimitusjohtaja
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sernin palvelukseen vuonna 1987 héin joutui niinl4-

helle titd maailmaa, ettd antoi kiusaukselle periksi.

— Nyky44n ajan noin 4 000 kilometrid vuodessa.
Teemme porukan kanssa hieman pitempid reissuja
Eurooppaan.

Vauhtigeeneilleen Brandt antaa periksi myds las-
kettelurinteilld. Hin kilpailee tini piivi itselleen
sopivissa seniorisarjoissa niin pujottelussa, suurpu-
jottelussa kuin supergeessakin jopa suomenmesta-
ruustasolla. Sama intohimo vetdd hinta myds vesille
kilpailemaan niin kevytveneen kuin isomman kéli-
veneenkin pinnaan.

Kaksi kivijalkaa

Brandt Groupin juuret ovat tietenkin 101-vuotiaassa
Oy Otto Brandt Ab:ssé eli Tom Brandtista kat-
soen neljin sukupolven takana. Firma aloitti tuote-
valikoimalla, johon kuului mm. polkupyoérid, potku-
kelkkoja, kirjoituskoneita ja levysoittimia, joita sil-
loin kutsuttiin gramofoneiksi. Mutta alusta alkaen
repertuaariin kuului my6s moottoripyorii ja ensi
alkuun jopa autoja.

Paljon on maailma niisté ajoista muuttunut - ja
Brandtien liiketoiminta sen my6td myos.

Ensimmiinen suuri harppaus tapahtui vuonna
1982, jolloin ostettiin virtaustekniikkaan ja sdhko-
moottoreihin erikoistunut Oy Kolmeks Ab. Siit4 alkoi
perheyrityksen historiassa kokonaan uusi aika, joka
johti yhti6n jakautumiseen 1998. Oy Otto Brandt Ab
jéi suoremmin jatkamaan vanhaa perinnettd tieten-
kin kovin nykyaikaistetussa formaatissa, kun taas
Brandt Group otti hoitaakseen teollisuutta palvelevat
liiketoiminnot, jotka jakautuvat kahteen liiketoimin-
taryhméin. Toisen muodostavat virtaustekniikka ja
sihkomoottorit ja toisen teollisuusovet.

— Niissé kahdessa kivijalassa on oma viisautensa.
Jos keinussa hévitdan, niin ehki karusellissa voite-
taan. Ja kylld niiden vililld saavutetaan monenlaista
synergiaetuakin, Tom Brandt luonnehtii “kivi-
jalkastrategiaansa”.

Toinen tukee toista

Yhtion ldhteminen avarammille ja itse asiassa it-
selleen kokonaan vieraille vesille vuonna 1982 ei ol-
lut pitkdan pohdittu strateginen offensiivi vaan pi-
kemminkin sattumaa. Tom Brandt mydntéd tdimén
auliisti. Mutta sen jilkeen, kun Kolmeks osoittautui
viisaaksi kaupaksi, ovat kaikki senjélkeiset yritys-

hankinnat olleet erinomaisen tietoisia operaatioita,
joilla on tavoiteltu paitsi kasvua my6s moninkertai-
sia synergiaetuja.

Ndin ketju jatkui Ovitoriin, Mesvaciin, Pamteciin,
Mock Doorsiin, Kolmeksin laajenemiseen. Kaikista on
ollut hyotya toisilleen, kun Ovitor on tarvinnut Kol-
meksia, Mesvac Ovitoria ja itse asiassa kaikki toisi-
aan, jotta volyymit on saatu kasvamaan.

Ja perheyrityksen muoto on riittdnyt hyvin. Tom
Brandt kertoo, etté porssiin ei ole ollut eiké ole mi-
tddn syytd mennd.

— Meilld omistuspohja on pysynyt erittiin kapea-
na. Porssiin ei tarvitse mennd ainakaan siksi, ettd
osakkeet olisivat joutuneet suvun sisdlld liian mo-
niin késiin ja ettd halukkaat eivat padsisi niistd eroon.
Eikd meidén tarvitse mennd porssiin siksikddn, ettd
olisimme tarvinneet rahaa. Jirkeviin investointeihin
on aina saatu pankkilainaa.

Hin kehuu perheyhtion joustavuutta. Padtokset
tehd4én nopeasti ja ldhelld, hdnen itsensi ja konser-
nin yritysten toimitusjohtajien palavereissa.

Vanhaa ei endi ole

Tom Brandt ei ainakaan tunnusta kaipaavansa sadan
vuoden takaisia viattomuuden aikoja, kun perheyri-
tys oli vield pieni, intiimi ja s6pd.

- Turha haikailla, koska sitd maailmaa ei enéé ole.
Pienissd nyrkkipajoissakin joudutaan nykyisin veri-
sen kilpailun eteen.

Siind hdn aivan pikkuisen kadehtii veljedén, ettd

i timan toimialaan kuuluvat tavarat ovat vihin sek-

sikkdampid kuin hinen:
— Moni kdy paijaamassa moottoripyoraa aikomatta-
kaan ostaa sitd. Mutta kuka paijaisi teollisuusovea?

Matkan varrelta

1905 Oy Otto Brandt Ab perustetaan

1962 Ensimmaiset Hondat Suomeen

1982 Kolmeks ostetaan

1985 Ovitor ostetaan

1989 Mesvac ja Pamtec ostetaan

1993 Mock Doors ostetaan

1994 Kolmeks A/S perustetaan Viroon

1998 Brandt Group jakautuu

2005 Kolmeks Chuzhou perustetaan
Kiinaan

2005 Kolmeks jakautuu virtaus-
tekniikan/sahkémoottoreiden
ja teollisuusovien ryhmiksi

2006 Ovitor myydaan
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Kyosti Kakkoselle halpa
merkitsee myos laatua

ohjoiskarjalainen litkemies Kyosti

Kakkonen ei kaipaa esittelyja

omassa maakunnassaan: Kakkonen
on rakentanut parissa vuodessa ympéril-
leen Suomen suurimman halpakauppaket-
jun Tokmanni-myyméléiden kylkeen.

- Haluamme olla maan suurin ja kau-
nein halpakauppayritys, kertoo Kyosti
Kakkonen liiketoimiensa tarkeimmaksi
tavoitteeksi.

Kakkosen ideana on myydd mahdolli-
simman halvalla mahdollisimman laadu-
kasta tavaraa. Hinnalle ja laadulle haetaan
mahdollisimman edullista suhdetta.

- Halpakaan tavara ei voi nykyaan olla
huonolaatuista. Tuotteet, joita naki vaikka-
pa 80-luvulla halpakauppojen hyllyillé, ei-
vit endd ohita sisddnostajiemme seulaa.

Kakkonen on hyvin tietoinen siiti, et-
td kulutusta ohjaavat arvot ovat muuttu-
neet olennaisella tavalla. Kuluttaja haluaa
vaikuttaa tietoisesti sithen, mitd ja miten
hin kuluttaa.

Kakkonen puhuu eettisestd niakemyk-
sellisyydestd: — Katsomme aina koko tuo-
tantoketjua, muun muassa sitd, minka-
laisissa tehtaissa tavarat tehdaan. Téssd
pelataan uskottavuudella, eikd valheesta
saa jaad4 kertaakaan kiinni.

Myymalo6ita 118
- Laadukkaan edullisuuden yhtil64 ei ole
helppo toteuttaa nimenomaan erikois-
tavarakaupassa, Kakkonen huomauttaa.
— Meilld on oma maahantuontiyritys ja
osto-organisaatiossa paljon ndkemyksel-
lisyyttd. Piddimme myos konsernin orga-
nisaation mahdollisimman matalana ja
tehokkaana, byrokratiaa ei ole.
Tokmanni-konserniin kuuluu télla het-
kella viisi tunnettua halpakauppaketjua:
Tokmanni, Tarjoustalo, Maximakasiini,
Maxi Kodintukku sekd Saistotalo. Kon-

- Haluamme olla maan suurin ja kaunein
halpakauppayritys, Kyosti Kakkonen toteaa.

Huoltoa joka lahtoon

Tokmanni on solminut Mesvacin kanssa maanlaajuisen keskitetyn huolto-
sopimuksen, jossa Mesvac huoltaa kaikkien Tokmanni-myymaéloiden nosto-,
taitto-, pikarulla-ja rullaovet sekd nosto-pdydat, kuormauslaitteet tiivisteineen
ja liuku- ja palo-ovet. Ideana on, ettd asiakas, tdssa tapauksessa Tokmanni,
saa samasta numerosta kaikki huoltopalvelut.

. sernin 118 myymalii ovat levittaytyneet :

ympéri Suomea.

Tokmanni-konserni perustaa myds uu-
sia myymaloita rivakkaa vauhtia: - Tand
vuonna myymalditi tulee 10, kuten luul-
tavasti ensikin vuonna. Itddn, Pietariin,
laajennamme luultavasti vuonna 2009,
jolloin sinne avataan ensimmdinen pilot-
timyymald. Baltiaan en usko, se on jo ka-
luttu luu.

Ensi vuoden suuriin projekteihin kuu-
luu ennen kaikkea uuden 72 000 kerros-
nelién logistiikkakeskuksen avaaminen
Mintsélaan. Samalla viisi vanhaa varas-
toa lopetetaan.

— Kerroimme henkilgstslle mahdolli-
simman ajoissa vanhojen varastojen lo-
pettamisista. Suuri osa vanhoista tyon-
tekijoisté saa jatkossa toitd konsernista,
Kakkonen lupaa.

Laajentumispdatos
vuonna 2004
Kakkonen kertoo olleensa yrittéjand selvés-
sd tienristeyksessd vuonna 2004: - Silloin
piti padttad, jaimmeko mukavaksi pohjois-
karjalaiseksi perheyritykseksi vai otamme-
ko riskin ja lihdemme laajentumaan.
Kakkonen péityi jalkimméiseen vaihto-
ehtoon. Yrityskauppojen sarja kdynnistyi
Vapaa Valinta -myymalsiden kaupalla 2004,
jota seurasi kuusi muuta yrityskauppaa.
Samalla padomasijoittaja CapMan ra-
hastoineen sai Tokmannista ldhes 51 pro-
sentin osuuden. Kydsti Kakkonen ja vel-
jensé Kari omistavat Tokmannista yhi 40
prosenttia.
Télla hetkelld Tokmanni-konserni te-
kee noin 500 miljoonan euron litkevaih-

Suomen suurin varasto

Tokmanni Oy rakentaa Mantsalaan paraikaa 72 000 kerrosnelion logistiikkakes-
kusta. Valmistuessaan hanke on Suomen suurin yhdelld kerralla rakennettu

logistiikkakiinteisto.

- Kiinteiston perustustydt ovat jo alkaneet, Tokmanni Oy:n kiinteistopaal-

likko Kari Kakkonen kertoo.

Varastosta tulee puhdas keskimaarin 80 000 lavapaikan kappaletavara-
varasto, ja se toimii ns. lapivirtausvarastona. Nosto-ovia varastoon mahtuu

runsaat 80.

- Automaattivarastoa emme voineet tehda, koska se ei sovi tuotevalikoi-

maamme, Kakkonen jatkaa.

Logistiikkakeskus tyollistad alkuvaiheessa noin 250 henkil6a. Sen rakenta-
miskustannukset ovat runsaat 40 miljoonaa euroa.

"Tokmanni
on solminut
Mesvacin kanssa

maanlaajuisen
keskitetyn huolto-
sopimuksen.”

toa. — Tieddmme, ettd CapMan on tullut
yhtiéon 3-5 vuodeksi, jonka jalkeen yh-
ti6 on jdlleen uudessa vaiheessa. Nurkan
takana ei kuitenkaan vaani morké, vaan
paljon uusia mahdollisuuksia.

Vaikka Kakkonen johtaakin 500 miljoo-
nan euron liikevaihdolla pyorivaa kauppa-
ketjua, ajaa hin mielellddn pienten kaup-
piaiden asiaa yritystasa-arvon nimissa.
- En kannata tdysin vapaita kauppojen
aukioloaikoja, josta K- ja S-ryhma veisi-
vit suurimman hyodyn. Yrittajavetoisilla
kaupoilla ei ole yksinkertaisesti varaa pi-
t4d kauppoja auki sunnuntaisin.

EMMA:ssa esilld 10
Kakkosen maalausta
Kakkonen on kerannyt 80-luvulta lahtien
lasi- ja keramiikkataidetta. Mittava koko-
elma kasvaa koko ajan. - Taiteen kerdily on
ollut inhimillinen vastakohta tychon liit-
tyville koville arvoille. Taide ruokkii mie-
likuvitusta ja luovuutta sekd avaa silmit
nikemain asioita uudella tavalla.
Taideharrastus on my®s hyva vastaladke
yritysjohtajia kiusaavalle kapeanikoisyy-
delle, jota Kakkonen kammoksuu.
Kyosti Kakkosen kokoelmiin kuuluu
mm. Toini Muonan, Kaj Franckin, Michael
Schilkinin, Timo Sarpanevan ja Birger Kai-
paisen teoksia. Espoon modernin taiteen
museossa EMMA:ssa on esilld 10 teos-
ta Kakkosen maalauskokoelmasta, muun
muassa Akseli Gallen-Kallelan maalaus
”Sarvikuono ja euforbiapuita”, jonka Kak-
konen osti Hagelstamin taidehuutokaupas-
ta 145 000 eurolla.
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Vostoen & Jaliaen

Kadentaitajasta myyntitykiksi

akennusalalla vauhti kiihtyy sitd kiivaammak-

si, mitd ldhemmaksi vuodenvaihdetta tullaan.

Joskus tuntuu siltd kuin koko maailma pitiisi
rakentaa valmiiksi yhden kalenterivuoden aikana.
- Tammikuussa vedetddn henked, kunnes tyorytmi
alkaa nopeutua, ja uusi loppukiri alkaa syksylld. Nain
se vaan toistuu vuodesta toiseen, tuumii aluemyynti-
péillikko Markku Oksanen, joka on reilut 10 vuotta
asentanut, huoltanut ja myynyt teollisuusnosto-ovia,
pikarullaovia ja kuormaustilajarjestelmia.

kuva tulossa

Mesvacin aluemyyntipaéllikiksi Oksanen ryhtyi kol-
misen vuotta sitten toimittuaan sitd ennen alan huolto-
ja asennustdissa sekd tyonjohtajan tehtdvissa.

- Myyminen on ihan haasteellista tyotd, mut-
ta vanha tausta tekniikan puolelta saattaa joskus
harhauttaa puhumaan asiakkaalle turhan paljon
tekniikkaa. Toisaalta asennustoissa piti tehdd oma
osuus jo valmiiseen tilaan. Nyt pitdd osata hahmottaa
kuvista kokonaisuus ja myyda oikeat tuotteet oikeilla
mitoilla pelkkien kuvien perusteella. Se vaati hieman
totuttelemista, kun kohde useimmiten on olemassa
kaupantekohetkelld vain paperilla.

— Vastaan nykyisin myynnistd Vantaalla ja E4:n
varrella sijaitseviin kuntiin Lahteen asti seka lisaksi
vield Kouvolassa. Kilpailu on kovaa mutta pddosin
rehtid. Pienid ylilyonteja tapahtuu silloin tilloin,
mutta ne kuuluvat pelin henkeen. Valintakriteerind
madrddvassd asemassa on hinta, mutta laadun mer-
kitys ja siithen liitetty toimintavarmuus ja huolto ovat
kasvaneet viime aikoina.

Mesvacin vahvuutena on myds se, ettd varsinkin
suuria logistiikkakeskuksia rakennettaessa meilld on
tarjota koko tuotepaletti saman katon alta.

Suomessa on viime vuosina rakennettu suuria
logistiikkakeskuksia, jonne menee kerralla paljon
tuotteita. Toisaalta vanhojen logistiikkakeskusten
muutostydt pienempien yritysten kdyttoon tuo meille
paljon tilauksia. Vahva peruskuorma syntyy kuitenkin
pk-yritysten muutaman nosto-oven tilauksista.

Aluemyyntipaallikkoé Markku
Oksanen tunnustaa, ettd han
tekniikan miehend saattaa
joskus innostuksissaan painottaa
asiakkaalle tuotteiden teknisia
ominaisuuksia.

NOSTETUT & TAITETUT & RULLATUT

Laadukas autotallin nosto-ovi
tilan ja tarpeen mukaan

Autotallien nosto-ovissa on runsaasti vaihtoehtoja, ehkd jopa litkaakin. Lamellisella nosto-ovella on
monta kiistatonta etua kilpaileviin malleihin nahden. Ensinnékin ovi asennetaan oviaukon taakse, jolloin
kulkuaukko jai kokonaisuudessaan vapaaksi. Aukon muodolla ei ole vilid, silld se voi olla suorakulman
lisaksi viistottu, segmentilld varustettu tai holvikaari.

Mesvacin ovien materiaali on molemminpuolin polyesteripinnoitettua kuumasinkittya terdstd, mika
takaa niiden erinomaisen séénkestdvyyden Suomen vaihtelevissa oloissa. Ymparistoystavilliselld 42
mm:n vahvuisella PU-vaahdolla saadaan loistavat eristysominaisuudet. Samalla paksu eristys tukee
ovea. Ovea saa myos ohuemmalla eristykselld tai kokonaan eristaméttomana kayttGtarpeesta riippuen.
Helppoa kulkua ilman nosto-oven avaamista edesauttaa eristettyyn 42 mm:een oveen vakioratkaisuna
saatava kynnykseton kayntiovi.

Ovet on testattu Saksassa ja niilld on sertifikaatti limpoeristyksen, 4dnenvaimennuksen, tiiviyden ja
tuulikuorman osalta.

Turvallisuuden puolesta puhuvat myds ratkaisut, joilla on varmistettu, ettei ovi missddn oloissa padse
putoamaan pédlle. Toisaalta oven ja karmin sekd lamellien vilissd on jo vuosia sitten ollut ns. sormisuojat,
mitd EU:n uudet turvanormitkin edellyttavit nykyisin.

Autotallin ovet ovat joko kasikayttoisid tai kauko-ohjaimella automaattisesti avautuvia. Automaattiovi
ei ole vain mukavuustekija vaan my6s kdytannéllinen, varsinkin kun liikutaan ostoskassien ja mahdol-
lisesti pikku "taaperoiden” kanssa.

Ulkopinnoissa on kolme vaihtoehtoa: puukuviointi ja silkkipinta sekd koristekuviointi, jossa kaksi eri
vaihtoehtoa - kultainen tammi tai ma-
honki. Oven vériksi voi valita valkoisen
lisaksi 15 muuta varid sekd useita eri
ikkunamalleja.

Mesvac myds asentaa luotettavasti ja
laadukkaasti. Mesvacin ammattimiehet
tai omat jalleenmyyjat tulevat asenta-
maan ovet ja purkamaan tarvittaessa
vanhan alta pois. Joko olisi aika soittaa
Mesvacin jalleenmyyjalle ja pyytaa
tarjous autotallin ovesta?

Lisdtietoja autotallin nosto-ovista:
www.mesvac.fi.

Autotallinovien jalleenmyyjat alueittain

OULUN SEUTU ATT Group Oy, Tero Tuulas, Oulainen
gsm 040 554 6466
sahkoposti: tero.tuulas@attgroup.fi

ETELA-SUOMI Profijet Oy, Tapio Hiltunen, Espoo
puh. 09 8673 1870, gsm 0400 41 7043
sahkoposti: tapsa.hiltunen@kolumbus.fi

TAMPEREEN SEUTU IDS Finland Tmi, Ari Hakala,
Tampere, puh. 01 0346 6800, gsm 0400 58 5361
sahkoposti: asiakaspalvelu@idsfinland fi

UUSIMAA Pusulan Asennuspalvelu Ky,
Jukka Sylvander, Pusula

puh. 09 226 5665, gsm 0400 47 1176
sahkoposti: jukka.sylvander@elisanet.fi
JYVASKYLAN SEUTU Ere Lehtinen Oy, Kari Lehtinen,
Laukaa, gsm 0500 648 258

sahkoposti: ere.lehtinen@kolumbus.fi

LOUNAIS-SUOMI Tmi Janne Lemmetty, Tammisaari
gsm 040 565 7190

sahkoposti: janne.lemmetty@mesvac.fi
SEINAJOEN SEUTU Metallituote Juhani Tikkala,
Seinajoki, puh. 06 417 6442, gsm 0500 479 302
sahkoposti: juhani.tikkala@netikka.fi

TURUN SEUTU AluWell Oy, Timo Korhonen, Raisio
puh. 02 432 9307, gsm 040 504 8872
sahkoposti: timo.korhonen@aluwell.fi

KUOPIO Tmi Olli Kaaridinen, Siilinjarvi
puh. 017 283 1502, gsm 0400 67 9300
sahkoposti: olli.kaariainen@tmi.inet.fi

Myos Agrimarketit kautta maan myyvat
Mesvacin autotallien nosto-ovia.

NIMITYKSIA JA SISAISIA SIIRTOJA

m Huoltosopimusmyyja Jorma Hiltunen ni-
mitettiin lokakuussa huoltosopimusmyyn-
nin myyntipaallikoksi. Han vastaa edelleen

huoltosopimusmyynnisté Ité- ja Keski-Suo-
men alueella seki toimii samalla huoltoso- :

pimusmyynnin esimiehena.

m Marraskuussa huollon tyonjohtajana :
aloitti Aki Jarvinen vastuualueenaan paa-

kaupunkiseutu.

m Tampereen alueen uusin tulokas Tapio

Lehto aloitti huoltoasentajien joukossa lo-

kakuussa.

m Vaasan seudun huoltoasentajien joukko

vahvistui tammikuussa Ari Kankaan aloit- :

taessa huoltoasentajana.

m Helmikuussa Pohjankurun tuotantoon va-
kinaistettiin lisdvoimaksi Marja Oksanen.

m Huoltosopimusmyynnissa toimineen
Camilla Lonnin toimenkuvan padvas- :

tuualue on tatad nykydan huoltosopimus-
myynnin avainasiakkaiden asiakaspalvelu :

ja siihen liittyva raportointi.

CASE-KOHTEET

m Sahalin, Ita-Siperia, Tyyni valtameri,

Venija

Mesvac toimitti vajaat puolisensataa nos-
to-ovea Vendjille, Sahalinin saarelle, eri- :
ndisiin kaasu- ja 6ljytehtaisiin. Nosto-ovet
valmistettiin Mesvacin omalla tehtaalla

Pohjankurussa.

m Laattapiste Oy, Vantaa

Suomen johtavalle keraamisten laattojen
sekd kylpyhuonekalusteiden toimittajan
tiloihin Vantaalle toimitettiin ja asennettiin
Mesvacin konttikuormaustila, nosto-ovia :
seka pikarullaovia. Puoliperdvaunun kuljet-
taessa lyhyttd merikonttia saadaan kontti !
vaivattomasti purettua peruuttamalla ajo-

neuvo konttikuormaustilan sisaan.

m Niemeladn Auto Oy, Rovaniemi

Mercedes-Benzien ja Mitsubishien edus-

tuksen omaava Niemeldn Auto Oy tilasi
Rovaniemen autoliikkeeseensa merkitta-
van maaran Mesvacin nosto-ovia, joiden

paljon valoisuutta.

m Suomen Rakennuskone Oy, Vantaa

Komatsun ja Ldnnen maanrakennuskonei-
ta markkinoiva Suomen Rakennuskone Oy
tilasi Mesvacilta Vantaan toimipisteeseen-
sé lasisin sivuosin varustetun nosto-oven. :
Lasisella sivuosalla haluttiin pitaa julkisivu
entisen kaltaisena ja maksimoida tilan

valoisuutta.

SITA SUN TATA

m Mesvacin organisaation hallitsemisen ja :
asioiden hoitamisen jouhevuuden lisdami-

dessa OmaMakki 07, Kevatpuutarha 07 ja
Asuntomarkkinat 07 -tapahtumien kanssa.
Mesvac osallistuu autotallin nosto-ovillaan :
Profijet Oy:n edustamana Oma Koti 07 -ta-

pahtumaan osastolla 3d17.

tolla A 221.

seksi yhdistettiin tammikuussa myynti- ja :
asennusosasto yhteen. Reilun 30 henkil6a :

kasittavan osaston paavastuunkantajana

toimii myyntijohtaja Kimmo Mattila.

m Helsingin Messukeskuksessa ndhdaan
19.-22.4.2007 Oma Koti 07 -tapahtuma yh-

Omal'IKotl

suuret ikkunamaarat tuovat ndyttelytilaan

m Tampereen Messu- ja Urheilukeskus Pirk-
kahallissa jérjestetadn Rakentamisen ja asu-
misen messut, Asta Kevit, 30.3.-1.4.2007. :
Mesvacin tuotteista messuilla nahdasn au-
totallin nosto-ovet. Tuotteitamme messuil-
la edustaa Ari Hakala, IDS Finland Tmi osas- :

m Pakkausalan ymparistorekisteri PYR Oy
on luovuttanut Mesvac Oy:lle todistuksen
pakkausten tuottajavastuuvelvollisuuksien
hoitamisesta. Todistuksen mukaan Mesvac
huolehtii markkinoille toimittamiensa pak-
kausten hyotykaytosta.

m Mesvacin tv-kampanja

Alkavan kevaan kuluessa Mesvac panos-
taa tv-nakyvyyteensa tunnettuutensa kas-
vattamiseksi. Mesvac on mukana MTV3:lla
12.-25.3.07 ja 8.-21.4.07. Virita tv-kanavasi
oikealle kanavalle.




