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B Nostaen &Taittaen on Mesvac Oy:n asiakaslehti

Sahkopeko hakee
kasvua huollosta

Veho luottaa
Mesvac-oviin

Valtran tuotanto
jatkuu Suolahdessa

Nostetut & Taitetut Rullaovi turvaa
& Rullatut nayttavasti

Mesvac Oy:n Syksyn Konevoima -kampanja vauhdissa, sahkoistd ovesi!

l1a vetaa - ovi kiinni!

Taa

W Haluaisitko kdyttomukavuutta
nosto-oveen? Ovi auki ja kiinni
vaivattomasti? Ratkaisu on kone-
voimalla vain nappia painamalla.

uomessa on kymmenid tuhansia
nosto-oviajakdyttdjid monin verroin

enemmdn. Mesvac Oy tarjoaa autta-
van kitensd perinteisten kisikdyttoisten
nosto-ovien omistajille. Tulevaisuudessa
painetaankin vain nappia.

Valinta on Sinun

Syksyn Konevoima -kampanja perustuu
uuteen, tand vuonna esiteltyyn KV-1-ko-
neistokeskuspakettiin. Perinteisen nosto-

oven sihkdistdminen on huokeampaa ja
vaivattomampaa kuin koskaan ennen.
Lisdvarusteiden avulla KV-1-jirjestelma
voidaan riitilsidi tilaajan toiveiden ja

vaatimusten mukaan. Yksilolliset tar- :

peet voivat edellyttdd esimerkiksi
vetokytkimid, automaattista sulkeu-
tumista, tuntoreunaa, valokennoja tai
radio-ohjausta.

Tuhlaus loppuu

- Sihkoistaminen lisad oleellisesti kayt-

tomukavuutta ja viihtyvyytts, sddstaa
limpdenergiaa ja aikaa. Ovi avautuu

. ja sulkeutuu nappia painamalla. Tdmi

sddstad kayttdjien selkda! Ovien turha
avoinna pitdminen vihenee. Samalla
katoaa epamiellyttivi veto ja “setelien
lentdminen taivaan tuuliin” energiahu-
kan muodossa!

Tama on ohittamaton tarjous

- nopein syd hitaan

Ammattiluokan KV-1-koneistokeskus-
paketin Syksyn Konevoima -kampanjan

i erikoishinta on vain 999 euroa (alv 0 %).

Pidi kiirettd, silld hinta on voimassa
vain 31.12.2003 asti, ja toimitukset
asennuksineen tehddin tilausjarjes-
tyksessd.

KV-1 Koneistopaketti alle“tonnilla”

— sopii lahes kaikkiin nosto-oviin

— tdyselektroninen ohjauskeskus

— kompakti koko

— integroitu KVR-vaihteisto

— erillinen kaapeloitu kytkentakotelo

— kdyttopainikkeiden optimaalinen sijoitus

— Impulssitoiminto auki-suuntaan ja pakkotoiminto kiinni-suuntaan

— kampanjahinta sisaltad asennuksen

— takuu 2 vuotta

— ainoa asennusedellytys 16 A:n kolmivaihepistorasia, joka on varustettu
10 A:n noususulakkeilla

— hinta peruspaketille 999 euroa (alv 0 %)

— tilaukset: Mesvac Oy, puh. (09) 615 501

KV-1 KONEVOIMAA ALLE 1 000 EURON!




Nosiuent AluihioE

PAAKIRJOITUS

Onnistunut avoliitto

esvacin ja saksalaisen nosto-ovijatin Horman-
nin avoliiton ensiaskeleet néyttévét lupaavilta.
Saksalaisyrityksen rantautuminen Mesvacin

kysyntaad tyydyttavina.

parempaan asiakaspalveluun.

kautta Suomeen on kdynnistynyt hyvin. Pitkdan jatku-
nut taloudellinen lasku on jarruttanut uudisrakentamista,
mutta korjausrakentaminen ja modernisointi ovat pitdneet

Voimakkaan yhteistyokumppanin laaja tuotanto
ja pitkdt sarjat parantavat mahdollisuuksiamme tar-
jota nosto-ovia jatkossakin kilpailukykyiseen hintaan
asiakkaillemme. Valikoimaan tulivat entisten lisdksi
rullaovet. Toisaalta luopuessaan nosto-ovien valmistuksesta Mesvac on voinut kes-
kittyd asennukseen ja huoltoon, jonka toimintavarmuuden takaa varaosien tuotannon
jatkuminen ja turvatekniikan valmistuksen siirto Pohjankurun tehtaille.

Muutaman vuoden péédstd voimaan astuva EU-direktiivi tiukentaa nosto-ovien
turvaméérayksid, miké suosii suurten valmistajien pitkid sarjoja. Niilld on ollut myds
aikaa valmistautua muutokseen panostamalla tuotekehitykseen ja patentoimalla
mm. turvallisuutta lisddvid ratkaisuja. Pienen valmistajan suurta viisautta on tassa
tilanteessa hankkia hyva yhteistyokumppani ja keskitty itse sithen, minké parhaiten
osaa. Hormannille voimme hyvien tuotteiden jatkeeksi tarjota maakohtaisen paikal-
listuntemuksen, nopean ja ammattitaitoisen asennuksen sekd hyvin huollon. Jotta
asennus ja huolto tapahtuisivat koko maassa ajasta ja paikasta riippumatta samalla
tavalla, olemme hankkineet mm. ISO 9001:2000 -laatujarjestelman. Laatujarjestel-

mi ei ole meille itsetarkoitus, vaan se viitoittaa aloittamaamme kehitystyGta entistd

Kent Silvan, toimitusjohtaja

Sdhkopekin huoltapaidllikkoé Janne Rantaeskolan mukaan yhteistyon
aloittaminen Mesvacin kanssa oli “jarkipaatos” jota ei tarvinnut pitkdan

miettia.

Pirkanmaan suurin talotekniikkayritys arvostaa osaavia kumppaneita

e 49

den yritys ja Vuoden sdhkourakoitsija
-tunnustuksilla.
Rantaeskolan mielestd Pekon vah-

: vuus on joustavassa yrityskulttuuris-

sa, jossa tyontekijoitd ei pompotella
kohteesta toiseen. Yrityksen mainees-
ta kertoo jotain sekin, ettd esimerkik-

© si huoltoasentajia ei ole tarvinnut erik-

seen etsid, vaan patevid halukkaita il-
moittautuu aika ajoin.
Tasainen laatu ja palveluiden keskit-

* timinen onkin tuottanut Pekolle laa-

jempia tilauksia. Rantaeskolan mu-
kaan yhd useampi Sahkopekon asiak-

. kaista toivoo entistd laajempaa yh-

teistyGtd. Osa on jo ulkoistanut koko-
naan huoltotoimintansa talotekniik-

Saannollinen nosto-oven huolto kannattaa  Kayritykselle

Asiakkaiden toivomuksesta Peko ot-

Sahkopeko hakee
kasvua huollosta

ti repertuaariinsa myos nosto- ja mui-
den ovien huoltoty6t muiden osaamis-

eollisuusnosto-ovi, kuten miki tahansa

muukin kéytossd oleva liikkuva laite,

edellyttdd sadnnollistd huoltoa. Mesvacin : alueidensa rinnalle.

ammattilaisten kanssa.

ilman méddrdysten tiukentamistakin.

tinkimdttoménd periaatteena on aina ollut, ettd
”mink4 asennamme, sen myos huolella huollam-
me”. Huollon palvelukyky ja ennen kaikkea nopeus
ovat Mesvacissa parantuneet reippaasti viimeisen
vuoden aikana, kun asennus ja huolto eriytettiin
omiksi toiminnoikseen lisédmalld samalla huol-
lon kapasiteettia. Lisdksi on tehty yritysostoja
ja solmittu sopimuksia muiden alalla toimivien

Voimassaolevien maaraysten mukaan konekayttoiset nosto-ovet on huollettava
ja tarkastettava maarévalein, ja Turvatekniikan keskuksella néyttiisi olevan jopa
halua lisétd huoltokertojen maarid. Mesvacin nikemyksen mukaan suurin osa
laitteiden haltijoista hoitaa asiansa hyvin nykyisinkin, ja vain noin joka kymmenes
ovi markkinoilla on kokonaan ilman huoltoa. Yli 80 prosenttia konekayttoisisté
nosto-ovista kuuluu ns. sopimushuollon piiriin. Mé4ra on hienoisessa kasvussa
koko ajan. Néin ollen turvallisuus ja toimintavarmuus pystytddn takaamaan

Mutta kuinka usein nosto-ovi sitten pitdisi huoltaa? Riippuu tietysti paljon
kéyttotarkoituksesta ja millaisissa oloissa ovi toimii. Aika oikeaan osuneena
perussdantond voitaneen pitda sité, ettd huollettaisiin keskimédrin 15 000
nostokerran vilein tai kuitenkin aina vahintdan kerran vuodessa.

Toimiva huollettu nosto-ovi on paras ovi. Huollossa sééstetty euro on epavarma
sijoitus, silld yleensd rikkoutuminen tapahtuu kaikkein kiireisimpana hetkend,
jolloin voi syntya ikévid, taloudellisia tappioitakin aiheuttavia tuotantokatkoksia.
Ei sovi myoskaan unohtaa sitd, ettd sidannélliselld huollolla voidaan minimoida
etukdteen ovien turvallisuuteen liittyvét riskit.

Jukka Kolehmainen

Nostaen & Taittaen 72003
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Paatoimittaja: Kent Silvan  Toimituspaallikko:

Soila Heikkinen ~ Toimitus:Viestintatoimisto Tietoputki

Oy Ulkoasu:Jani Séderlund  Paino: SP-paino,
Hyvinkaa.

Mesvac Oy Tuupakantie 7 A, 01740 Vantaa
Puh. (09) 615 501 Faksi (09) 6155 0200
S-posti etunimi.sukunimi@mesvac.fi
www.mesvac.fi

mTalotekniikan urakointiin ja huoltoon
erikoistunut Pirkanmaan jatti Sahkopeko
ja Mesvac aloittivat huoltoyhteistyon.

usi vuosituhat alkoi rakennusteolli-

suuden silmissa haastavasti. Uudis-

rakentaminen on pysytellyt muu-
taman vuoden matalalla tasolla, eiki sel-
kedd signaalia paremmasta ole vield na-
kynyt. Pirkanmaan johtava talotekniikka-
urakoitsija Sdhkopeko ei kuitenkaan ole
nykytilanteesta huolestunut.

- Kun urakkapuolella on hiljaisempaa,
kasvua haetaan huollosta. Huoltopuolel-
la menee juuri nyt todella kovaa. Témén
vuoden litkevaihto on kaksinkertaistunut
viime vuoteen verrattuna ja etenkin kyl-
maasennukset ja huolto ovat kovassa kas-
vuvauhdissa. Huolto on my6s siind mie-
lessi kiitollinen toiminta-alue, etté ty6 on

jatkuvaa, huoltopillikko Janne Rantaes-
kola Sdhkopekolta sanoo.
Sahkopekolla on noin 30 huoltosopi-

¢ musasiakasta, joiden kohteisiin tehdéén

padosin kaksi huoltokierrosta vuodessa.
Kaiken kaikkiaan Pekolla on satakunta

huoltoasiakasta. Asiakaskirjo on laaja, :
i kaikkea raskaasta teollisuudesta pien-

kiinteistoihin.
Rantaeskolan mukaan asiakkaat ovat
ymmirtineet ennakkohuollon merki-

. tyksen hyvin.

- Vain harva yritys ylipddtinsa jat-
tdd kiinteistonsad huoltamatta sdannol-

¢ lisin valiajoin.

Asiakkaat haluavat palvelua keskitetysti
Sihkopeko tunnetaan korkealaatuisesta

- Ovien perushuoltaminen kylld
sujui, mutta varaosien hankkiminen
oli pieni ongelma. Lisdksi hinnat ovat

. korkeat yksittdisten osien hankkijoille,

huoltopiallikko muistelee.

Ajatus aliurakoitsijan hankkimises-
ta herdsi alkukevidstd, kun Sdhkopeko
ja Mesvac keskustelivat yhteistyosta il-
maverhoasioissa. Myohemmin kevaalld
huoltopaallikko vaihtoi Mesvacin suun-
taan vield muutaman sanan ja ovihuol-

¢ lon yhteistyokuviot olivat selvit.

- Toimintatapamme ovat yhtenevii-
set ja hinta on kohdallaan. Saamme
Mesvacilta palvelun samaan hintaan,

i kuin mité sen tekeminen tulisi meil-

le maksamaan. Sen pidempéin siind
ei tarvinnut ihmetelld, kun [ysimme

- hyvin yhteistyokumppanin.
. tyonjdljestd. Historiansa aikana yrityson
i palkittu muun muassa Tampereen Vuo-

Yhteistyo nayttaa lupaavalta
Vaikka yhteistyo virallisesti aloitettiin

¢ vasta kesan korvilla, Sahkdpeko on eh-

tinyt jo myyda asiakkailleen Mesvacin
huoltopalveluita. Yhteisty aloitettiin jo
kesdlld ja Rantaeskolan mukaan se on

i vasta aluillaan, lisdd on tulossa.

— Meilld on hyvit suhteet asiakkai-
siimme, jotka luottavat tyobmme laa-
tuun. Yhteistyomme Mesvacin kanssa

- on otettu hyvin kentilla vastaan ja timé

kuvio on poikinut useita tarjouspyyn-
toja nykyisiltd asiakkailtamme. Tal-

- la hetkelld nayttaa vahvasti siltd, ettd
. tyon madra vain kasvaa jatkossa.o




Veho luottaa Mesvac-oviin

m Veho on valinnut autotaloihinsa
Mesvac-erikoisovet. Laadun ja luotetta-
vuuden ohella hankintapaatokseen on
vaikuttanut tehokas jalkimarkkinointi.

ehon Helsingin Herttoniemen, Es-

poon Olarin ja Vantaan Koivuhaan

autotalojen kiinteistéhuollosta
vastaavan Juha Kortesalmen mukaan
oven valinnan lahtokohta on taydellinen
sopivuus kuhunkin kohteeseen ja kiyt-
totarkoitukseen.

— Kaytossamme on sekd vakiovali-
koimiin kuuluvia ettd mittatilaustyond
valmistettuja taitto- ja nosto-ovia, joista
Mesvac Oy on toimittanut useimmat.

Toimiva huolto

Kortesalmi korostaa tehokkaan jalki-
markkinoinnin sekd joustavien huolto- ja
korjauspalveluiden merkitystd ovitoimit-
tajan valinnassa.

— Mesvac vastaa tehdyn huoltoso-
pimuksen mukaisesti kaikkien ovien
kunnosta. Huoltoryhma kiy ilman eri
kutsua saannollisesti varmistamassa

HUOLTO
SERVICE

ovien toimivuuden.
Eniten Kortesalmi arvostaa Mesvacin

¢ toimintaa héiriotilanteissa.

— Huoltomies tulee paikalle valittomas-
ti hilytyksen saatuaan, nopeimmillaan

i jopa vartin sisdlld vikailmoituksesta.
: Kéytossini ovat "hoviasentajamme” ja
hinen varamiehensi suorat puhelinnu-
merot, siind kaikki. On todella hyvi asia,
i ettd minkd4nlaista raskasta organisaatiota

ei tarvita.
Kortesalmi pitdd mainiona seikkana
sitd, ettd Mesvacin asentajat ovat tavoitet-

i tavissa myGs virka-ajan ulkopuolella. — Se,

jos mikd, on todellista asiakaspalvelua.

Toiminnan on jatkuttava

: Harva tule ajatelleeksi, millaisia vaikeuksia
oven kiinni juuttuminen saattaa aiheuttaa
autotalon toiminnoille. Esimerkiksi Vehon
. Herttoniemen toimipisteessé esittely-,
. vaihto- ja vuokra-autot ovat yhden oven
takana, jonka pitkdaikainen toimintahai-
116 haittaisi jo litketoimintaa. Myds korjaa-
: mon ovien toimivuus on pystyttiva Juha
© Kortesalmen mukaan takaamaan. :

Vehon autotalojen ovien toimivuuden varmistavat alan parhaat erikoisammattilaiset.

Tasokas jalkimarkkinointi
avainasemassa

Huoltomies tulee
paikalle valittomdsti
halytyksen saatuaan,

nopeimmillaan jopa
vartin sisalla
vikailmoituksesta.

— Olen erittdin tyytyvdinen Mesva-
cin “nimikkoasentajiimme”. Mikddn
toiveemme ei ole jddnyt toteuttamatta.
Lisdksi he ovat esittdneet ja toteuttaneet
monia hyviksi osoittautuneita ideoitaan.

Kiinteistohuollon —ammattilaisena
Juha Kortesalmi tietdd, mité luotettava
ovihuolto merkitsee suuren autotalon
toiminnalle.

— Emme ole kertaakaan jadneet pulaan.
Vehon asiakkaan ei tarvitse missaén olo-
suhteissa odottaa autoaan siksi, ettd emme
saa ovea auki.o

Toimitusjohtaja Matti Sipild, Veho Oy Ab:
"Asiakastyytyvaisyys
on menestyksen tae”

Vehon asema uusien autojen vahittdiskaupassa on vahvistunut ja yhtion
edustamien automerkkien markkinaosuus kasvanut.Tyytyvdiset asiakkaat
takaavat menestyksen myos tulevina vuosina.

ehon vihittdisautokaupasta vastaava toimitusjohtaja Matti Sipila
nikee autoverotuksen muutosten aktivoiman uusien henkilauto-
jen myynnin vilkastumisen erittdin my6nteisend. Hinen mukaansa
Suomessa myytaneen kuluvana vuonna yli 130 000 uutta henkildautoa. Se
on liki 20 prosenttia edellisvuotista enemman.

— Omalla markkina-alueellaan Veho on menestynyt keskimaaraist
paremmin. Olemme myyntilukujen perusteella padkaupunkiseudulla
hyvi kakkonen.

Brandituote jokaiseen luokkaan

Vehon merkki- ja mallivalikoima on Matti Sipildn mukaan markkinoiden
monipuolisimpia. — Meilld on tarjota arvostettu merkkituote jokaiseen
autoluokkaan smart-kaupunkiautosta Mercedes-Benziin, Citroénista
Hondaan.

Sipild nostaa esiin seikan, joka jd helposti huomiotta. — Vaikka uusien
autojen myynti on kasvanut vuoden alkupuoliskolla parikymment prosent-
tia, niin isojen henkildautojen luokassa muutos on ainoastaan kymmenys
siitd. Kuitenkin Vehon edustaman Mercedes-Benzin myynnin kasvu ko.
segmentissd on ollut periti 30 prosentin luokkaa.

Uusien henkildautojen myynnin suotuisa kehitys ei kuitenkaan Sipildn
mielestd oikeuta tuudittautumaan hyvinolon tunteeseen.

— Tavoitteemme on edelleen nostaa Vehon markkina-asemaa. Samalla
meidin tulee panostaa yhd voimakkaammin asiakastyytyviisyyteen.
Korkealaatuiset tuotteemme niet edellyttévit myos laadukasta asiakas-
palvelua.

Kéytettyjen autojen hinta etsii tasoaan
Matti Sipild ennakoi autoverotuksen lievenemisen aiheuttaman alkuhuuman
jalkeen autokaupassa olevan pienen laskusuhdanteen vuoro.

— Kaytettyjen autojen hintataso ei ndet ole laskenut niin paljon kuin ylei-
sesti odotettiin. Varastot eivit voi kasvaa madrattomasti, joten esimerkiksi
vaihtoautojen hintataso uhkaa laskea, miké johtaa vilirahojen nousuun.

Oma lukunsa on kéytettyjen autojen tuonti, jonka hurjimmissa ennus-
teissa povattiin sekoittavan suomalaiset automarkkinat perusteellisesti.

— Vaikka kaytettyjd autoja tuotiin maahan kuluvan vuoden ensimmdi-
selld kolmanneksella enemman kuin koko viime vuonna yhteensd, tuonnin
vaikutus jarjestdytyneeseen autokauppaan on ollut odotettua pienempi.
Tuoduista autoista néet 44 prosenttia on yli kymmenen vuoden ikaisia.
”Ykkosvaihdokin korvikkeita” eli korkeintaan kolmivuotiaita kiytettyind
tuoduista autoista on ainoastaan 11 prosenttia.

Veholla on toimitusjohtaja Sipilin mukaan vaihtoehto myds kiytetyn
Mercedeksen hankintaa pohtivalle asiakkaalle. — Pystymme varsin nopeasti
hankkimaan hénelle vahin kaytetyn Mercedeksen, nk. Jahreswagenin, paa-
michemme organisaatiosta
Saksasta. Tallaisen auton his-
toria tunnetaan tarkalleen.

Muuttuva autoala

Matti Sipilin mukaan au-
tokaupassa tapahtuu mydos
vastaisuudessa.

— Esimerkiksi ryhméapoik-
keusasetuksen voimaantu-
lolla saattaa olla laajat vaiku-
tukset. Aika ndyttdd, miten
autoalan kilpailun asteittai-
nen vapautuminen vuoden
2005 syksyyn mennessd

vaikuttaa toimintaymparis-
té6émme.o
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Wostaent Slaintoen

-

ran ja ilmoitti saman tien, et-
td tuotantoa jatketaan nykyisissé teh-

taissa eli myds Suomessa. Suolahdes- :

sa, jonne on juuri valmistunut tuotan-
tolinjan laajennus, patos otettiin tyy-

. tyviisend vastaan. Yritys on keskiko-
koisena valmistajana satsannut laa- '

tuun ja pystyy valmistamaan kannat-
tavasti traktoreita. Uudisosaan tehtiin

my6s uudet koeajotilat, joihin Mesvac
¢ toimitti nosto-ovet.

Tehtaan laajennus valmistui elokuussa.
Kuuden ja puolen miljoonan euron inves-

toinnilla saatiin lisitilaa noin 5 000 nelio- :

td. Kokoonpanotehtaan kehityspaallikké

< Tehtaanjohtaja Pertti Haukkala
ei jaa suremaan omistajan vaih-
tumista. — Tarkeinta on tuotannon
jatkuminen Suolahdessa ja se,

: ettd tehtaalle turvataan riittavat
mahdollisuudet kehittdaa traktori-
i tuotantoa edelleen.

Esa Myllyméen mukaan vuosituotanto :
voidaan nostaa jopa 15 000 traktoriin. —
Téni vuonna tuotantoa lisataan 10 000 |
traktoriin. Samalla toimitusajat Iyhene-
vit 12:sta 7-8 viikkoon. Laajennuksen :
yhteydessd modernisoitiin myos mate-
riaalin vastaanottoa niin, etté turvalli- |

Agco osti Valtran

~ Laajennus valmistui ja tuotanto jatkuu Suolahdessa

merikkalainen Agco osti suo- :
A malaisen traktoritehdas Valt-

suus ja toimintavarmuus kasvavat.
Valtran tuotanto on hyvin monipuo-

lista. Sarjan lippulaiva on S-sarja, jonka
suurinta ja kalleinta, lahes 340 000 eu-
roa maksavaa mallia ns. “miljoonatrak-
toria”, on myyty jo puolen sataa. Pddosa
ndistd on viety Keski-Eurooppaan, Poh-




Yksikdan traktori ei lahde asiakkaalle ilman tarkkaa koeajoa. Tehtaan

laajennuksen yhteydessd valmistui uusi koeajohuone viisine koeajo-
paikkoineen, jossa kdydaan Mesvacin toimittamien koneellisten nosto-
ovien kautta. Mesvac toimitti Valtran tehtaalle laajennuksen yhteydes-
sa yhteensa 30 koneellista nosto- ja pikarullaovea.

joismaihin on mennyt parikymment ja !
Suomeenkin ainakin yksi, maanviljeli-

ja Erkki Haavistolle.
Valtra esitteli viime kesdnd uuden M-

4-sylinteristen traktoreiden luokalle.

Aiemmin télld alueella ovat temmelta-
neet 6-sylinteriset voimanpesit. M-sar-

jan traktorin vahvuuksia ovat mm. suu-

ri teho. Lisaksi hydrauliikan ja voiman- :

Mesvac
toimitti Valtran tehtaalle
laajennuksen yhteydessa
30 koneellista nosto-
ja pikarullaovea.

siirron ominaisuudet vastaavat nykyis-
ten ty6koneiden vaatimuksia niin pel-
lolla kuin siirtoajossa. Valtra valmistaa

¢ M-sarjan lisiksi A- ja T-sarjan trakto-
sarjan traktorin, joka on uusi pddnavaus :

reita ja tuotannon lippulaivana on S-sar-
ja, joka kuuluu teknisiltd ominaisuuk-
siltaan maanmuokkauksen tydstokonei-
den ”aateliin”. o

- Yli kaksi kolmannesta Valtroista
matkaa ulkomaille. Sen sijaan jo-

ka toinen Suomen pelloilla pollyt-

tavista traktoreista on kotimainen
Valtra, kehityspaaillikké Esa Mylly-
madki sanoo.

NOSTETUT & TAITETUT & RULLATUT

NIMITYKSIA

Mika Lukkarinen aloitti 4.8.2003 Joensuun
ja sen ympariston huoltoasentajana.
Asemapaikkana Mikalla on Joensuu.

Mikael Siro siirtyi tilausosastolta 1.9.2003
alkaen asennustyonjohtajaksi asennus-
osastolle.Mikaelin yhteystiedot sailyvat
entisellaan.

Sanna Alkio aloitti tilaustenkasittelijana
Pohjankurussa 1.7.2003. Vastuualuee-
naan hanelld on hankinnat ja tilaus-
tenkdsittely.

Ritva Ravanti jdd osa-aikaeldkkeelle
1.9.2003 alkaen ja siirtyy lopullisesti
nauttimaan eldkevuosistaan kevaalla
2004. Hanen jatkajanaan talouspaallik-
kona aloitti 1.9.2003 Irma Huovinen.

Kimmo Mattila aloittaa 1.10.2003 myyn-
tijohtajana vastuualueenaan koko
Mesvacin myyntiosasto.

TUOTEUUTUUDET

Mesvac Oy on tdydentanyt tuotevali-
koimaansa ottamalla mukaan Hérmann

KG VKG:n valmistamat rullaovet ja rulla-
kalterit, jotka valmistetaan noudattaen
uusia teollisuusovia koskevia EN-stan-
dardeja. Hormann on kehittdnyt ja
patentoinut naihin oviin tarkoitetun
ZAK-jarjestelman, joissa koneisto on
suoraan kytkettyna. Jarjestelma siirtaa
rullaa kannattimilla ja ohjaa rullaoven
tarkasti sivujohteisiin.

Rullaovien rakenne onyksinkertainen.
Komponentteja on vdhan, eika turhia
kustannuksia synny. Teollisuuskdytossa
namad ovet ovat osoittautuneet erittdin
luotettaviksi. Rullaovet vievat vain va-
han tilaa oviaukon yldpuolella, silld ne
rullautuvat pieneen kokoon.Tamad on
tarkea ominaisuus erityisesti halleissa,
joissa on nosturiratoja tai korkea-aisaisia
trukkeja, tai kun hallin muut rakenteet
ovat esteend.Rullaovia on saatavissa suu-
riinkin oviaukkoihin ja téman alumiinista
tai terdksesta valmistetun oven saa myos
RAL- tai NCS-erikoisvdrisavyissa.

Rullakalterin etuja ovat murtoja eh-
kaiseva, luja rakenne, tukeva kiinnitys
ja ylosnoston esto. Hormannin turva-
standardit oven automaattikdytossa:
oven alareunan ja oviaukon yldreunan

valvonta itsetestaavien turvalaitteiden
avulla.

SITA SUN TATA

EN 150 9001:2000

Mesvacin laatujdrjestelma on pdivitetty
ENISO 9001:2000 -standardin mukaisek-
si. Uusi sertifikaatti laatujdrjestelmalle
myoénnettiin 10.3.2003. Se on julkaistu
yrityksen intranet-jdrjestelmadssa. Serti-
fikaatin Mesvacin laatujarjestelmalle on
myontanyt DNV-Certification, padarvioi-
jana Anders Lindgren.

Mesvacin englanninkieliset www-sivut

kdymalla painkanpadlld antamassa
konsultointiapua. Panostus on kanta-
nut hedelmag, ja talla hetkella Mesvac
on vahvasti mukana Tallinnan merkitta-
vissa kohteissa. Yhteistydssa Avamaxin
ja paikallisen rakennusliikkeen, Merko
Ehituksen, kanssa toteutettiin vuonna
2002 Norde Centrumin kauppakes-
kuksen myymaldiden ovina toimivat
murtosuojat. Toisessa merkittavassa
yhteistyokohteessa, Mustakiven kaup-
pakeskuksessa, on elokuussa 2003 aloi-
tettu murtosuojaovien asennukset.

CASE-KOHTEET

Mesvacin uudet englanninkieliset www-
sivut julkaistiin heindkuussa.

Turvatekniikka tuotanto

Turvatekniikan tuotteiden tuotanto alkoi
kesdakuussa Pohjankurun tiloissa.

Turvatekniikkaa Virossa

Mesvac Oy on panostanut yhdessa Tal-
linnalaisen jalleenmyyjdnsa Avamax
Ou:n kanssa turvatekniikan tuotteiden
myyntiin ja markkinointiin Virossa vie-
malld sinne kysyttya tietotaitoa seka

Norde Centrum kauppakeskus, Tallinna,Viro
Tallinnan D-laivaterminaalin vieressa on
kauppakeskus Norde Centrum.Vilkkaasti
liikenndity kauppakeskus halusi myyma-
I6ihinsa ovet, jotka ovat helppokayttoi-
sid seka vaivattomat, nopeat ja edulliset
asentaa.Lapindkyvyytensa ansiosta ovet
toimivat myds ns. ndyteikkunoina. Mur-
toja estdvina tunnetut Mesvacin mur-
tosuojat olivat varma valinta estamaan
liilkemurtoja, ja ndihin Norde Centrum
paatyikin. Mesvac toimitti kohteeseen
20 kpl murtosuojia.

Mustakiven kauppakeskus,

Lasnaméki, Tallinna, Viro

Lasnamden kauppakeskus etsi ratkaisua,
jolla liikkeiden ovet olisi mahdollista
sulkea eri aikoina ja joka olisi oleellisesti
edullisempi kuin siirtolasiseinat.Ratkaisun
tarjosi Mesvac Oy:n murtosuojaovet,jotka
vaativat vain yksinkertaiset pohjatyét ja
mitoitettiin jokaiseen myymaldan niiden
kulkuaukkoleveyden mukaiseksi. Kaup-
pakeskuksen kassalinjat paatettiin myos
suojata murtosuojaovilla, joilla estetdan
tehokkaasti asiaton paasy liiketiloihin
niiden ollessa suljettuna. Kauppakes-
kukseen toimitettiin kaiken kaikkiaan 45
kpl murtosuojaovea ja niiden asennukset
ovat kdynnistyneet elokuussa 2003.

Osuuskauppa Suur-Savo

Osuuskauppa Suur-Savo toimii Etela-Savos-
sa Mikkelin, Savonlinnan ja Pieksamaen ta-
lousalueilla.Toiminta-alue kattaa 26 kuntaa
S-ryhmén autokaupat mukaan lukien.Mes-
vac on solminut Osuuskauppa Suur-Savon
kanssa huoltosopimuksen nosto-ovista ja
kuormauslaitteista.Huollettavien laitteiden
maara kohteissa on noin 60 kpl.

~ KV-1 KONEVOIMAA ALLE 1 000 EURON!




Vostoen & laliiaen

Rullaovi turvaa nayttavasti

mValtava, 15 metrid levea rullaovi nousee
ketterasti Ala-Malmintorin kauppa-
keskuksen uudisrakennuksen toiseen
kerrokseen. Ovi asennetaan lokakuussa
avattavan Citymarketin kassalinjojen
turvaksi.

ullaovien avulla on mahdollista
tehd4 avaria ja ndyttdvid sisddn-

tuloja, mutta samalla liiketilat
saadaan suojattua luotettavasti, Mesva-
cin tuotepéillikko Pertti Anttila sanoo.
Muutamassa vuodessa niin arkkiteh-
dit kuin kauppiaatkin ovat huomanneet
Mesvacin  omaisuudensuojajdrjestel-
mien monipuolisuuden. Murtosuojaovi-

en avulla estetdiin ihmisten asiaton oles-

kelu kauppa-alueilla, mutta myds luodaan
avaria ja tyylikkiitd litketiloja.

~ Olemme usein mukana jo arkkiteh- :

tisuunnittelussa, ja hoidamme projektit
aina asennuksiin asti. Meilld on kapasi-
teettia suuriinkin kohteisiin, joihin vaa-
ditaan luotettavaa toimittajaa, Anttila to-
teaa ylpedna.

Murtosuojaovi on kiteva ratkaisu, sil-
14 se on helppo asentaa ja pohjatydt ovat

edullisia. Oven ollessa auki sitd tuskin :

huomaa ja suljettunakin se on tyylik-
kddn nakoinen.

— Murtosuojaoven avulla kauppias saa
myos lastauslaiturista lisatilaa. Kun tava-
rantoimittaja kdy aamuyolla purkamassa
lastinsa, eivit tuotteet j& esille avoimel-

le laiturille, eikd autokuskinkaan tarvit- ,

se huolehtia kaupan sisétilojen avaimis-
ta, Anttila muistuttaa.

Kaupan pitaa nakya
- Yhteisty6 alkoi jo muutama vuosi sitten,
kun ensimméinen timén tyyppinen ovirat-
kaisu asennettiin Jumboon, Keskon raken-
nuspillikké Timo Huuppola muistelee.
Monissa Keskon kauppakiinteistoissd
on henkildliikennettd my6s kaupan auki-
oloajan jilkeen, jolloin kauppa pitad turva-
ta hyvin. Mesvacin valikoimista l6ytyy so-
piva tuote timén laatuisiin kohteisiin.

Keskon rakennuspaallikké Timo

: Huuppola arvostaa rullaoven
i helppoutta ja nayttavyytta.

Myds monissa
vanhoissa kauppa-
keskuksissa vaihdetaan
lasisiirtoseinid
katevampiin
rullaoviin.

Huuppola pitéd ylhaalti alaspéin las-
keutuvaa rullaovea parempana ratkaisu-
na kuin lasiovia: kaupan saa suljettua ja
avattua yhdelld napinpainalluksella sen
sijaan, ettd se suljettaisiin painavilla la-
siovilla. Ratkaisulla saavutetaan helppou-
den ja turvallisuuden lisaksi esteetén ja
avara nikyma kauppaan.

- Kaupan pitdd nakyd, Huuppola
muistuttaa.

Ratkaisun hydyt on huomattu muu-
allakin. Vastaavat oviratkaisut on jo asen-
nettu Tallinnassa Keskon kahteen uuteen
markettiin.

- Yhteistyo Mesvacin kanssa on toi-
minut kiitettdvésti, aikataulut on pidet-

.ty ja toimitukset tulleet ajallaan, Huup-

pola kiittelee.

- Toimitamme suuria murtosuo-
jaovia myos Leppavaaran uuteen
Sello-kauppakeskukseen, Mesva-
cin tuotepaillikko Pertti Anttila
kertoo.

Helsingin Ala-Malmintorin Citymarketin sisadankdynnista tulee avara
ja valoisa.

OVI KIINNIVAIN NAPPIA PAINAMALLA




